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Erfolgreiche E-Mail Struktur: “Erfolgs-Ursache Enthüllung”

Erwähne spezifisches Ergebnis, das
zum Angebots-Thema passt.



Liste typische Annahmen auf, an die
viele zuerst für den Grund denken,
welcher das Ergebnis ermöglicht.
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Liste typische Annahmen auf, an die
viele zuerst für den Grund denken,
welcher das Ergebnis ermöglicht.

Nenne Hauptnutzen, wenn man den
Erfolgsmechanismus kennt, und den
Nachteil, wenn nicht.
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Enthülle die Hauptursache bzw.
Mechanismus, der Erreichen des
Ergebnis effektiver ermöglicht.
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Wie kannst du diesen
„Erfolgsmechanismus“ für dich
nutzen? -> Call-To-Action
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