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Erwähne spezifisches Problem 
oder Ergebnis, das mit Angebots- 
Thema zusammenhängt.

Erfolgreiche E-Mail Struktur: “Problem-Ursache Enthüllung”



Erwähne spezifisches Problem 
oder Ergebnis, das mit Angebots- 
Thema zusammenhängt.

Decke auf, warum es schwierig (oder
wichtig) ist, das Problem zu lösen
oder das Ergebnis zu erzielen.

Erfolgreiche E-Mail Struktur: “Problem-Ursache Enthüllung”



Erwähne spezifisches Problem 
oder Ergebnis, das mit Angebots- 
Thema zusammenhängt.

Decke auf, warum es schwierig (oder
wichtig) ist, das Problem zu lösen
oder das Ergebnis zu erzielen.

Enthülle die Hauptursache, warum
sie sich schwertun, das Problem zu
lösen oder das Ergebnis zu erzielen.

Erfolgreiche E-Mail Struktur: “Problem-Ursache Enthüllung”



Erwähne spezifisches Problem 
oder Ergebnis, das mit Angebots- 
Thema zusammenhängt.

Decke auf, warum es schwierig (oder
wichtig) ist, das Problem zu lösen
oder das Ergebnis zu erzielen.

Enthülle die Hauptursache, warum
sie sich schwertun, das Problem zu
lösen oder das Ergebnis zu erzielen.

Erwähne, wie man die
Hauptursache lösen kann, ohne die
Lösung zu verraten.

Erfolgreiche E-Mail Struktur: “Problem-Ursache Enthüllung”



Erwähne spezifisches Problem 
oder Ergebnis, das mit Angebots- 
Thema zusammenhängt.

Decke auf, warum es schwierig (oder
wichtig) ist, das Problem zu lösen
oder das Ergebnis zu erzielen.

Enthülle die Hauptursache, warum
sie sich schwertun, das Problem zu
lösen oder das Ergebnis zu erzielen.

Erwähne, wie man die
Hauptursache lösen kann, ohne die
Lösung zu verraten.

Nenne Vorteil, wenn die Problem-
Ursache beseitigt ist und, dass sie
auf den Link klicken sollen, wenn
sie die Lösung sehen möchten.

Erfolgreiche E-Mail Struktur: “Problem-Ursache Enthüllung”


